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Aprender a

CU\DAR

lo de todos

Nuestra sociedad vive momentos rigurosos y dolores inclementes,
pero aun asi, la mayor angustia es por el futuro, la ansiedad vy el
temor por el destino.

Estamos obligados a readaptar nuestras capacidades, organizarnos y
disponer los recursos para tener la aptitud que requiera de nosotros
la realidad que viene. Nunca vivimos algo como esto y quiza
debamos hacer cosas que todavia nunca hicimos. Estas reflexiones
de la vida personal son también patrimonio colectivo.

Lo que vemos venir se desprende de lo que esta pasando y de las
proyecciones que estamos haciendo ahora en nuestra cadena lactea.
Parece inminente un retroceso en la demanda de lo que producimos,
y es ahora cuando tenemos que hacer algo. Hay factores novedosos,
por ejemplo, esta es la primera vez que nos juntamos industriales
y productores para elaborar estrategias en conjunto frente a la
probable crisis que se avecina. Pero tenemos todavia que alinear
mejor los intereses particulares con los colectivos. Y quiza esa sea
la tarea mds ardua que tenemos para poder alcanzar los mejores
acuerdos y estrategias comunes frente a los problemas.

Para ser efectivos hay que ser realistas y tener en cuenta que en
nuestra cadena existen tensiones en disputa, pero también, mutua
conveniencia, no solamente entre productores e industriales,
sino también entre pares. De modo que requiere inteligencia
encontrar las acciones que resuelvan la aparente contradicciéon
entre la necesidad de cooperar y a la vez competir. Y ademds de
sabiduria, exige prudencia, cosa que es casi imposible sin didlogo y
comprension, pero sobre todo, sin un gran esfuerzo colectivo.

Nuestro trabajo de hoy es también para el largo plazo. Quizas lo
inminente nos encuentre recién aprendiendo a trabajar en conjunto.
Estamos asimilando qué significa cuidar lo de todos.
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REGIONAL

JUNTA REPRESENTANTES DE MAYO 2020

Con modalidad virtual y buena convocatoria, la Camara sigue llevando adelante
sus Juntas de Representantes.

A través de encuentros virtuales la Cdmara sigue con-
vocando mensualmente a sus representantes y asocia-
dos para poner en comun las novedades de cada zona
y el trabajo institucional.

De acuerdo a la Ultima presentacidén del “Balance lac-
teo” que presenté el OCLA, se desprende la probabili-
dad de enfrentar la necesidad de colocar un importante
excedente de leche respecto de lo que podrd absorber
el mercado interno, motivo por el cual, se activaron
contactos y reuniones entre la produccién y la indus-
tria, sobre todo, en el dmbito de la FunPEL. Alli se con-

siderd: a) no hacer nada y que cada empresa (tambo o
industria) defina su propia estrategia para enfrentar esa
coyuntura, o b) ver qué alternativas de acciones habria
para resolver la sustraccion del excedente (exportacio-
nes y stocks), que sean posibles de concretar. Se tra-
taria de explorar soluciones conjuntas o coordinadas
entre la produccidn y la Industria, e incrementar el mar-
gen de confianza entre los dos eslabones principales
de la cadena.

El Ministerio de Desarrollo Agropecuario (MDA) no
ha convocado todavia a ninguna reunién de presen-
tacién a la comunidad lechera de la provincia. Desde
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CARLOS CASARES. En la zona no es costumbre de
los productores jerarquizar y dar mds peso a la ges-
tién de su comercializacién. Operan en ella un par de
empresas grandes y varias pymes, entre las cuales se
menciona la reapertura de una. Las condiciones de
produccién en los tambos son muy buenas.

CNEL. SUAREZ. Buenas condiciones de produccidn,
hasta ahora +5 a +7% segun los casos. Ya se die-
ron las primeras heladas. Para este afio van a estar
muy ajustadas las reservas forrajeras. Los precios
rondan los $17,1 a $17,2/litro para leches Holando
Argentino, lo que parece muy bajo. Se mantiene el
grupo de comercializacién, pero no hay mucha com-
petencia por la leche en esta zona y no se logra mejo-
rar esos valores.

GUAMINI. Con buenas lluvias hasta ahora, la produc-
cidén estd +10%. En cuanto a la comercializacién hay
tambos que venden su leche por litro y otros que la
venden por kg de sélidos dtiles. Un tambo cambié de
duenio, y dos se estan cerrando (todos, sobre campos
alquilados). En la zona compra una industria grande
mayormente y las pymes cercanas que pagan precio
parecido a $17-$17,50.

TRENQUE LAUQUEN. Buenas condiciones de pro-
duccién. Muy buenos verdeos de invierno y tam-
bién buenas reservas. Las lluvias fueron justas, pero
oportunas. Viene siendo un otofo amigable. La prin-
cipal industria compradora en la zona estd pagando
un precio bajo a los tambos pequefios/medianos. Los
mismos oscilan entre $17,5 y $17,8/litro. Varios tam-
bos que remitfan a industrias maseras/muzzareleras,
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dejaron de hacerlo cuando se desplomé ese nego-
cio, a causa de la cuarentena. Cambio Rural retne
y presta un servicio a los productores mds chicos.
Se brindé un curso de produccién orgdnica con el
objetivo de agregar valor, pero no es algo que parez-
ca poder desarrollarse en las actuales condiciones
de mercado y economia. En la zona hay pymes que
estan buscando leche, hay una demanda que no se
sabe si sera temporal.

30 DE AGOSTO. Los tambos grandes que comerciali-
zan coordinadamente y por kg de proteina son los que
logran mantener el precio en valores razonables. Para
tambos Holando con volumen y calidad, el precio estu-
vo alrededor de $18,0/litro. Se esperan algunas lluvias
mds para ayudar a mover el pasto, que ya empezé a
recibir algunas heladas. La sensacidn es que en la zona
de 30 de agosto han aumentado la produccién

9 DE JULIO. La produccién estd +10% comparada
con el ano pasado. Hay mucho pasto y buenas con-
diciones. Los precios para tambos de buen volumen,
composicidn y calidad, segun la industria que se trate,
se ubican en $18,50/litro, o en una banda entre $17,4
y $17,8/litro. Se enfrenta un problema en un impor-
tante tambo de la zona por la aparicién de un brote
de Brucelosis en un campo ganadero. Al respecto, se
sugirié a los damnificados: a) armar callejones de 5
metros de ancho respecto de los alambrados perime-
trales comunes en ambos campos, b) esforzarse en
negociar la mutua colaboracién y c) si no hay acuer-
dos bdsicos, recurrir a un mediador. Recordar que
actualmente es obligatorio el control de Brucelosis y
el saneamiento en los rodeos de cria.




la Cdmara se mantiene el vinculo con la responsable
del drea, envidndole todos los meses el Panorama de
Mercado vy la versién digital de Leche, Camara, Accidn.
También se comenta que ya que el SIGLeA sigue ope-
rando, serfa muy bueno que pudiera retomar la acti-
vidad la comisién técnica, para que siga mejorando.
Otra novedad es que dentro del ministerio hay impul-
so para instalar pequenas pasteurizadoras para que
pequenos productores puedan vender localmente su
leche en uno o dos municipios.

Un tema importante hacia adelante es la implementa-
cién del programa de manejo de efluentes y uso agro-
némico de los purines de tambo. Hay una prdrroga
para los tambos de mds de 400 vacas y se agregé otra
categoria para mds de 200. Todos deben inscribirse
para septiembre 2020. Actualmente se lleva a cabo
una experiencia piloto con un grupo de tambos, entre
los que participan dos de nuestra cuenca. Estos avan-
zan con mucha ayuda de parte de un asesor técnico
de ambiente de CREA que actia como vinculo con

ADA. La idea es pedir otra prdrroga por la situacidn
de pandemia. Para empezar hay que ir a la pdgina de
ADA, que es de autogestion. Lo que pretende el plan
piloto que se estd gestionando desde CREA es hacer
manuales para inscribirse y para los técnicos de ADA
para el seguimiento de los tambos. Luego se hardn
estudios de casos de referencia. Se consulta qué pasa
con los tambos en campos alquilados. Al momento de
cargar los datos el sistema va pidiendo distinta infor-
macién donde se dan las altas y luego se genera la
propuesta y un plan de adecuacién. Esto va de la mano
con un crédito del BID. Pero el campo alquilado es un
caso que debe verse de manera particular.

La cuarentena y aislamiento social obligatorio contra
la pandemia del Covid19, trajo por un lado muchas
complicaciones, pero por otro obligé a reducir drésti-
camente movimientos, kilémetros recorridos, y asis-
tencia presencial a las reuniones institucionales que
involucran al sector, con lo cual se redujeron muchos
gastos, y mejoraron sensiblemente las finanzas de la
Céamara.

Se planted ademds, ir pensando iniciativas adaptadas
a la modalidad virtual de las comunicaciones, para
mantener y mejorar el contacto y los intercambios con
los productores a nivel de cada distrito. Por ejemplo:
armar reuniones con grupos de amigos en una loca-
lidad e invitar algdn miembro de la comisién directiva
para que sea parte de las mismas, armar videos bre-
ves sobre temas especificos que puedan girarse a los
distritos, organizar alguna iniciativa de capacitacién
con la modalidad webinar o paneles de debate bajo el
mismo esquema.

Los precios de abril reprodujeron los de marzo y los de
mayo reproduciran abril, y a partir de junio apareceran
empresas que probablemente no sostengan el precio.
El mercado internacional no es optimista tampoco.
En cuanto a las condiciones del mercado externo las
dificultades vienen dadas por el precio y la logistica y
las dificultades para poder cumplir por la situacién de
pandemia.
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COMO VIMOS EL PANORAMA
LECHERO DE MAYO 2020

PRODUCCION Y PERSPECTIVAS

Persistieron en mayo las buenas condiciones de pro-
duccién en la cuenca oeste. La base forrajera estd
funcionando bien, las reservas resultaron mejor de
lo esperado, hay una buena relacién de precios con

los concentrados y un buen estado corporal de los
animales.

A nivel nacional el primer cuatrimestre cerrd con un
incremento de 8% sobre el de 2019.

PRECIOS ORIENTATIVOS DEL MES DE ABRIL

LA SERENISIMA NESTLE SAN COR QUESERIA PYME SAPUTO
Compra Directa
S/Litro S/KGB S/KPT  $/Litro S/KGB S/KPT  $/Litro S/KGB $/KPT  $/Litro S/KGB $/KPT  $/Litro $/KGB $/KPT
17,300 240,28 501,45 17,200 238,89 498,55 17,850 247,92 517,39 17,000 236,11 492,75 17,500 243,06 507,25
17,800 247,22 51594 17,700 245,83 513,04 18,000 250,00 521,74 17,500 243,06 507,25 17,800 247,22 515,94
18,300 254,17 530,43 18,100 251,39 524,64 18,150 252,08 526,09 18,000 250,00 521,74 18,200 252,78 527,54

EL ESCENARIO COMERCIAL

ABRIL: EL PRECIO REPITIO MARZO EN $/LITRO Y BAJO EN $/KSU.

Los precios de la leche en abril, para la cuenca oeste, se
mantuvieron estables expresados en $/litro, y mostraron
una pequeda baja en términos de $/KSU. Se ubicaron (en

promedio) apenas arriba de los $17,85/litro y en $248,00/
KSU. En la comparacién interanual los incrementos resul-
taron del 33,7% en “$/litro” y en “$/KSU”.

MAYO: EL PRECIO EN UNA MESETA QUE LO VA RELEGANDO

De abril a mayo el “sistema inmunoldgico” de la indus-
tria lechera trabajé mucho para enfrentar los efectos
de la pandemia sobre sus ventas. Lo hizo incremen-
tando la elaboracién de productos bdsicos, que son
los mds demandados (leche fluida, queso cremoso,

dulce de leche). Priorizé el volumen sobre el margen,
logré vender bien y evité formar stocks. El tambo
aporté ademds su cuota de sacrificio y el productor
volvid a ver relegado su precio respecto a la inflacién
y el ddlar.

EL CONTEXTO DE CADENA
DESAFIO: PASAR JUNTOS Y BIEN AL 2021

Nuestra lecheria viene sorteando con esfuerzo, pero de
pie, el ler semestre, pero teme para el 2do un posible
desborde del mercado local y dificultades para expor-
tar, que pueden causar un derrumbe de precios y crisis

ALIMENTOS BALANCEADOS N
® CONCENTRADOS PROTEICOS

graves a muchos tambos e industrias. Quizd convenga
intentar acciones coherentes y previsibles entre produc-
tores e industriales. Objetivo: enfocarnos en potenciar el
consumo interno y exportar todo lo que sea posible.

Ruta 188 Km 363 (6230) General Villegas S.A.
Tel 03388- 421613 /421996
info@nutrevill.netar www.nutrevill.net.ar

utrevill

NUTRICION ANIMAL
por: PROCESOS INDUSTRIALES GENERAL VILLEGAS 5.A.
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Deiza c/er Mat/as Gonza (SObH’ﬂO e hijo de Ariel), Ariel Mora/es Nesto Gu///erm/na yA fonso Mas, y Roberto Vu/tagg/o.

Ser eficientes y producir

-CHE

- CALIDAD

Guillermina Mas, productora tambera y representante de Nueve de Julio de
CAPROLECOBA, nos cuenta la historia del tambo El Marg, que es también la narracion

de una trayectoria familiar.

Veinte vaquillonas fueron suficientes para que en enero
de 1970, poco después de casarse, Néstor Mas y Maria
Nicolasa Rigo fundaran El Mara. Empezaron en un lote de
77 hectdreas en la zona de French, partido de Nueve de
Julio, que Néstor alquilé a su padre Bernardino, quien ya
tenfa un tambo situado en otras 200 hectdreas, donde
Néstor desde chico fue aprendiendo y entusiasmando-
se con la actividad. Durante cinco afos El Mard funcioné
con ordefie manual hasta que pudieron incorporar el pri-
mer brete a la par para cuatro vacas. “Lo armaron con el
esfuerzo de ellos dos”, cuenta Guillermina, la segunda de
los tres hijos que tuvo el matrimonio, hoy instalada con
su familia en Nueve de Julio y trabajando en la empresa
familiar. Néstor y Marfa Nicolasa fueron de a poco com-
prando lotes vecinos a las hectdreas iniciales. Vivian con
el sueldo de docente de ella y lo demas lo reinvertian en
el tambo. En 1983 construyeron uno nuevo, ahora con 8
bajadas para unas 130 vacas. A su vez, en este camino
de crecimiento, se extendieron a la zona de Norumbega,
donde el padre de Maria Nicolasa tenfa un lote de 230
hectdreas, que también alquilaron y donde hacfan la siem-
bra de maiz para grano, llevaban las vaquillonas y criaban
machos cuando convenfa. “Mi papd es un autodidacta,
dejé el colegio y se fue a trabajar con el padre al campo. Se
apoyé mucho en el INTA para su capacitacién y formacién
técnica y tuvo una participacién activa en las asociacio-
nes de productores y en la Sociedad Rural de Nueve de
Julio. Junto con Gustavo Ferrere, amigo tambero, fueron

unos de los creadores de lo que fue la entidad de Control
Lechero ndmero 62, que hoy sigue existiendo, y también
fue uno de los socios fundadores de CAPROLECOBA".
Guillermina lo describe como un perfeccionista con
mucha intuicién para los negocios, un apasionado de la
lecherfa que apunta a la mejora continua, reinvirtiendo,
participando de concursos y buscando siempre la mejor
calidad de leche.

EL EQUIPO

En los afios noventa entran dos personas al negocio, que
hoy todavia estdn, y que fueron segun Guillermina, dos
pilares muy importantes. Una es Roberto Vultaggio, el
tambero: “El afo que viene cumple 30 afos con nosotros.
Estamos stper agradecidos con él, ha sido fundamental”;
y Alfonso, el menor de los hermanos, quien empezé a tra-
bajar en el equipo a fines de esa década. “Se volvié de
Buenos Aires y mi viejo lo hizo pasar por todos los pues-
tos. Arrancé como guachero, ordefid...le encanta estar en
el campo, le gustan todos los trabajos. Hoy se desem-
pefia como gerente de produccidn”. En 2012, luego de
haberse desarrollado en el ambito corporativo, se suma
Guillermina, y desde entonces trabaja para profesionali-
zar la direccién del negocio. “Yo vengo de un mundo muy
distinto, con lo cual como equipo funcionamos muy bien,
tenemos roles marcados, él (por Alfonso) con su expe-
riencia en el hacer y yo con una visién mds de negocio”.
Guillermina es Lic. en Administracién de empresas, con-



tadora y tiene un mdster en finanzas. “Mi mayor fortaleza
es poder entender rdpidamente cudles son los nimeros
que te cambian el resultado del negocio”, confiesa. “Me
fui a estudiar a los 17 y me quedé en Buenos Aires hasta
hace cuatro afios que volvi a vivir acd. Tenemos una vida
de lo mas tranquila”, asegura y en ese plural caben Juanita
su hija y Diego su marido, un portefio de pura cepa que
no dudd ni un momento en acompanarla y que recono-
ce también estar feliz con el cambio. Con amplia expe-
riencia en auditorias, finanzas corporativas y andlisis de
negocios, Guillermina le sumd a la trayectoria familiar una
nueva mirada y respaldo a la toma de decisiones.
Ademads de Roberto Vultaggio en el equipo se desem-
pefia Ariel Morales, otro tambero que se ha incorporado
recientemente, y que trabaja con su hijo y su sobrino; el
tractorista Eliseo Martin, responsable de las tareas de
agricultura y mantenimiento y Horacio Barrera a cargo de
la recria en Don Cosme. “También nos apoyamos mucho
en nuestros veterinarios, sobre todo en el nutricionista.
Tenemos un planteo de pastoreo con suplementacién, y
esas dietas las revisamos todos los meses”.

Con profesionalismo, perseverancia y vocacién la familia
Mas produce 9000 litros de leche diarios, en un tambo de
16 bajadas construido en 2011, donde ordenan dos veces
al dfa, 300 vacas de 340 totales. Desde los comienzos le
entregan la leche a Mastellone Hnos. Hoy la sociedad se
compone de 480 hectareas propias, 250 destinadas al
tambo en el Establecimiento El Mard, y 230 en Don Cosme,
el campo heredado por Marfa Nicolasa en Norumbega,
donde hace poco hicieron una inversién en infraestructu-
ra y maquinaria para poder llevar toda la recria y la siem-
bra de maiz para cosecha. La empresa se transformé en
una SRL con todos miembros de la familia como socios:
Néstor y Marfa Nicolasa, Cecilia la mayor de los herma-
nos, Guillermina, a cargo de la administracién, finanzas y
aspectos comerciales y Alfonso, de lo productivo. Y aun-
que Néstor ya tiene mds de 80 afios sigue tan activo como
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siempre, involucrado en las decisiones del negocio y pre-
sente en el tambo casi todos los dias, aunque ahora se ve
obligado a espaciar esa rutina por la cuarentena.

“Mi suefio personal es duplicar el tamafo del negocio”,
confiesa Guillermina, con la expectativa puesta en la con-
tinuidad del mismo con sus dos hermanos, lo que requie-
re, segun ella, aumentar la masa critica para que sea
viable y para que juntos puedan seguir desarrolldndolo.
Consciente de las dificultades, apuesta a la eficiencia en la
produccién de leche. “Los tamberos necesitamos un mini-
mo de 5 afios de estabilidad macroeconémica para hacer
las inversiones de tecnologia que el negocio requiere para
poder crecer y ser sustentable”.

VIDA INSTITUCIONAL

Apostando y creyendo en la importancia del fortaleci-
miento institucional y la representatividad de los pro-
ductores, actualmente Guillermina se desempena como
representante de Nueve de Julio en CAPROLECOBA.
“Estar en la Cdmara es clave. Se comparte informacién
sobre el aspecto comercial, que es lo que en general los
productores dejan mas de lado. Yo me nutri mucho vy
empecé a conocer a productores que de otra manera no
conoceria. Como representante trato de recabar informa-
cién y devolverles los puntos que vale la pena mencionar,
mas alld de las comunicaciones a través de la revista y los
grupos de whatsapp”.

SOMOS TU PROVEEDOR
INTEGRAL DE NUTRICION
ANIMAL.

ALIMENTOS BALANCEADOS,

CONCENTRADOS PROTEICOS,
PREMEZCLAS Y SALES.

www.prenut.com.ar




NACIONAL

Creado por INTA y FunPEL el club es un proyecto de capacitacion, actualizacion
e intercambio técnico entre los diferentes actores de los sistemas tamberos.

El 1 de junio, dia mundial de la leche, se realizd el lan-
zamiento de este club que ya cuenta con mas de 300
asociados. El centro de esta plataforma estard focali-
zado en la publicacién de una serie de fichas técnicas
basadas en 7 ejes tematicos: identificacién y trazabi-
lidad, salud animal, alimentacién animal, inocuidad y
calidad de la leche, bienestar animal, gestién ambien-
tal, calidad de vida y seguridad laboral. Segin el
Ingeniero agrénomo Miguel Taverna, coordinador del

Programa Nacional de Lecheria del INTA, actual presi-
dente de FunPEL y uno de los impulsores de esta ini-
ciativa, ahora estdn en una etapa de promocién donde
buscan principalmente generar la mayor cantidad de
adherentes para que todos los participantes vayan
avanzando de manera pareja y acompafando la dind-
mica del proceso de capacitacion.

Las fichas buscan responder a tres preguntas concre-
tas: cudl es la importancia de cada préctica, cémo se
ejecuta y cudl es la mejor manera de llevar un control,
explica Taverna, y aclara que la intencién es acom-
panar estas recomendaciones con los argumentos
que las sustentan para una mayor comprension de la
conveniencia de aplicacién de cada una de las buenas
practicas. “Paralelamente a través de las redes sociales
vamos a ir incentivando la lectura, haciendo preguntas
cuyas respuestas estén en la ficha, generando comen-
tarios, inquietudes, preguntas a los referentes que las
escribieron, y que si eventualmente algun productor ya
realiza esa practica, pueda documentarla en un video”.
Segun Taverna, una vez pasada la situacién de pan-
demia, el propdsito es poder ir a los establecimientos
donde se vayan aplicando las recomendaciones, para
poder mostrar cédmo se estdn llevando adelante en
casos concretos y qué resultados estan obteniendo.



El concepto de Club busca generar
un vinculo de pertenencia y com-
promiso que se pueda mantener en

el tiempo, y si bien ahora no estd
disponible en la plataforma, existe la
posibilidad de generar un foro de inter-
cambio entre los productores asociados.
El objetivo de esta iniciativa, en la que

vienen trabajando hace dos afios estudiando expe-
riencias exitosas similares en otros paises, es apor-
tar al crecimiento de las personas y las empresas en
competitividad, conocimientos y relaciones. También,
explica Taverna, apunta al posicionamiento de la
cadena frente a la sociedad a través de todas las
cuestiones que tienen que ver con la leche y la salud,
el ambiente y el bienestar animal, tratando de lle-
gar con las herramientas y la comunicacién adecuada
para transferir Informacién con sustento cientifico.
Ademds, agrega que a través de la implementacién
de las buenas pricticas, las mismas empresas ldc-
teas podrian empezar a favorecer de alguna manera
a los productores que las apliquen, incluso algunas
va lo estdn haciendo, aclara, o que los que hayan
implementado protocolos puedan llegar a ser audi-
tados para poder tener acceso a otros mercados, e
incluso también poder pensar en acuerdos con los
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gobiernos para que existan benefi-
cios impositivos.
Destinado a todos los integrantes
de los equipos de trabajo del tambo,
sélo se necesita tener una compu-
tadora o celular con acceso a inter-
net y contar con una cuenta de correo
electrénico de alguno de los integrantes
del grupo de trabajo. La asociacién es mediante un
nombre de usuario y contrasefia e invita a su grupo a
formar parte. De esta forma acceden a toda la infor-
macién y modos de participacion.

BENEFICIOS:

» Acceso a la informacién mensual sobre los 7 ejes de
las Buenas Practicas Tamberas para productores, tam-
beros y profesionales.

» Consultas técnicas a profesionales de INTA y de
otras instituciones.

» Intercambio entre socios participantes del Club.

» Autoevaluacién de la incorporacién de las Buenas
Practicas en el propio establecimiento.

» Participacién en espacios de encuentro especificos
entre los socios del Club: "Programa Buenos Vecinos".

Para mds informacién acceda a clubtamero.org

ACEITES Y
MAYONESAS

www.gentedelapampasa.com.ar
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L0 mas importante del campo

ES SU GENTE

L LI

Conversamos con el productor agropecuario y meédico cirujano Dr. Marcos
Grigioni, especialista en medicina agricola.

La medicina agricola es un drea de la produccién agrope-
cuaria que atiende y promueve a través de la investiga-
cién, la prevencién de enfermedades, accidentes y lesio-
nes vinculadas a las actividades rurales. El Dr. Marcos
Grigioni, se dedica hace mds de diez afios al desarrollo
de esta drea, con el objetivo de poner la prevencién y
cuidado de los todos los actores rurales en la agenda de
los tomadores de decisiones, de los organismos guber-
namentales y las instituciones.

1- ;Qué particularidades tiene el cuidado de la salud
en la produccién agropecuaria?

Las caracteristicas del trabajo rural son determinan-
tes a la hora de los accidentes: el trabajo en soledad, a
la intemperie, con animales, maquinaria muy grande y
potente, etc., todo eso hace que se requiera de una per-
manente accién de capacitacién y entrenamiento en pre-
vencién. Cada afio se registra gran cantidad de lesiones 'y
accidentes, no solo en Argentina, sino en todo el mundo.
2- ;Cuales son las patologias o accidentes mds frecuen-
tes? ;Cuanto incide la prevencién en su mitigacién?
Una de las principales situaciones que observamos son
los accidentes en caminos rurales y rutas. El mal esta-
do de los caminos, el viajar de noche y con cansancio,
la presencia de animales sueltos o silvestres, maquina-
rias circulando a baja velocidad, etc. son situaciones que
aumentan el riesgo de sufrir un accidente. Otro de los
agentes involucrados en accidentes son las maquinarias
agricolas. Estamos trabajando desde distintos enfoques
para cambiar esta situacidn, por ejemplo, con cursos
para jévenes operarios o con talleres de capacitacién en
disefio de seguridad para los fabricantes de maquinaria
agropecuaria. Otro problema son las lesiones con ani-

males y los incendios rurales. El cancer de piel por expo-
sicion solar es una enfermedad que frecuentemente
afecta a las personas del campo. Otro punto importante
son las enfermedades transmitidas por los animales al
hombre (zoonosis).

Todos los accidentes y enfermedades
del trabajo son prevenibles, por lo que
el esfuerzo para evitarlos siempre
tendra sus frutos.

3- ¢Cudles son las principales asignaturas pendientes?
Capacitar en prevencidn, salud y seguridad agropecua-
ria, implica informar, mostrar, dar a conocer datos, acti-
vidades, distintas formas de hacer las cosas, etc., para
desarrollar el sentido comun y asi poder determinar en
qué situacién puede pasar algo grave y conocer, ade-
mas, qué se puede prevenir si se toman las medidas
correctas. Se necesita el desarrollo de programas de
salud y seguridad agropecuarias continuos, abarcativos
y adaptados a cada tipo de produccién y regién del pais.
4- Actualmente estdn realizando una campaia de
prevencién por intoxicacién con monéxido de carbo-
no. ;Qué otras campanas se realizan desde su drea
de trabajo?

Permanentemente abordamos distintos temas, ya que
ocurren cambios y existe un dinamismo muy grande en
la produccidn rural, lo que genera nuevos riesgos o la
acentuacién temporaria de otros. Mi trabajo consiste en
llevar informacién a los actores y familias rurales, para
que comiencen a adquirir hdbitos y conductas seguras
en su trabajo diario en el campo. Los medios que usa-



mos son multiples, principalmente talleres y reuniones.
También trabajamos en conjunto con los periodistas
agropecuarios. A su vez tenemos una red de mds de 250
colaboradores, quienes desde 14 provincias argentinas
nos envian informacién sobre lo que estd sucediendo en
su regién. Desde hace 2 afios hemos puesto en practi-
ca un nuevo marco de comunicacién y entrenamiento en
salud y seguridad, que se llama Buenas précticas agrico-
las para la familia agraria.

5- ¢Existe una interrelaciéon entre los profesionales de
la medicina y la veterinaria para la prevencién y trata-
miento de las de zoonosis?

La medicina agricola se basa en el trabajo conjunto de
mas de 20 especialidades. Dentro de ellas los veterina-
rios constituyen, junto con los agrénomos, la clave para
lograr los objetivos que planteamos, ya que son los que
diariamente estdn en contacto con el tambero, el agricul-
tor, el trabajador, los contratistas, etc.

Soy parte de los profesionales que
abordamos la problematica de las
zoonosis desde el concepto de “Una
sola salud”, que contempla que unica-
mente vamos a tener una verdadera
salud, cuando trabajemos integrada-
mente en la salud del ambiente,

los animales y el ser humano.

Lideres -
en multiservicios
para el agro

Casa Central - Carlos Casaras -

@ TOMA
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Dr. Marcos Grigioni.

6- Qué recomendaciones principales puede dejar
para las familias y las personas en los tambos.
Cuando uno analiza los datos existentes en la
Superintendencia de Riesgos de Trabajo (SRT)* sobre
accidentabilidad en los tambos durante el 2018, se
puede ver que ocurrieron 3 accidentes en los tambos
argentinos por dia, de los cuales el 94,5% lo sufrieron
hombres. La actividad lechera posee uno de los indices
de accidentabilidad global mds altos (4° lugar) dentro de
las 32 actividades que componen el sector de “produc-
cién y servicios agropecuarios” (SRT 2018) Para que el
trabajo de prevencién sea efectivo, es importante hacer-
lo en el territorio, y para ello el nexo con sus asociaciones
y organizaciones es fundamental. La prevencién agro-
pecuaria y los cambios de conductas y habitos requieren
un trabajo a largo plazo. No se logran cambios de un dia
para otro. Lo mds importante del campo es su gente, no
lo que producimos.

* https://www.argentina.gob.ar/srt

Red estratégica e
azen de |
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La ganaderia esta en el centro de los cuestionamientos cuando se trata del cambio
climatico. Los tambos tienen una gran oportunidad de valorizar sus productos

en procesos que beneficien al ambiente y a sus empresas. Analizaremos qué
indicadores sobre GEl pueden implementar los productores.

Medir es el primer paso para poder planificar un proceso
de mejora integral. Depende de los indicadores ambien-
tales en el tablero de control del tambo, puede demandar
mas o menos esfuerzos y recursos. En el nimero anterior
abordamos las emisiones de Gases de Efecto invernade-
ro (GEl) introduciendo dos indicadores sencillos de obte-
ner: emisiones totales medidas en toneladas de didxido
de carbono equivalentes (t CO,g) e intensidad de emi-
sién medida en kilogramos de CO5 por litro de leche.
Un paréntesis aclaratorio: por costumbre se impuso el
término emisiones, aunque se debe comprender en ade-
lante en este articulo como un balance entre las emisio-
nes y absorciones o secuestro de GEI.

Las emisiones totales en CO,.4 de un tambo pastoril de
la provincia de Buenos Aires estdn representadas por un
20% en CO;, neto producido de la quema de combus-
tible, uso de energfa eléctrica o de calefaccién, un 55%
aportado por el metano (CH,) de la fermentacién entéri-
ca, un 20% en CH, y 6xido nitroso (N,0) por las excretas
animales y un 10% de N,O por el uso de fertilizantes
nitrogenados sintéticos, restando un 5% de otros pro-
cesos. Con esta informacién podriamos inferir que cono-
ciendo el stock de vacas de un tambo tenemos avanzada
el 75% de la estimacidn de GEl (fermentacién entérica y
excretas). Por lo que resta un esfuerzo para poder preci-
sar el otro 25%, siendo solo necesario registros e infor-
macién del tambo. La intensidad de emisidn se obtiene a
partir de los GEl totales y la produccién de leche.

¢Para qué quiero estimar los GEl del tambo? Quedd
expuesto por la situacién de COVID-19 que uno de
los principales responsables del cambio climatico es el
uso de combustibles fésiles. Sin ahondar en detalles, ni
tampoco excusar al sector agropecuario de sus alcan-
ces en el mismo, la tendencia en las preferencias de la
sociedad es hacia las producciones limpias y produc-
tos amigables con el ambiente. Para el productor podra
ser su primer indicador ambiental, pero no el dltimo, y
una motivacién para cambiar, perfeccionar o continuar
con los procesos y practicas que normalmente forman
parte de la planificacién del tambo. A continuacidn,

Por: Ing. Agr. Pablo Cafiada*

abordaremos las opciones que tiene un tambero para
gestionar prdcticas que lo impulsen a una producciéon
baja en carbono.

También conocidas en el ambiente del cambio climatico
como mitigacién, son acciones que derivan en menores
emisiones absolutas o en la disminucién de la intensidad
de GEL.
si bien acd es donde comienza el
tema (pensando en el rumen y la fermentacién entérica)
y hay mucho por explorar, el uso de compuestos para
disminuir la fermentacién aun estd en investigacién o
no estan permitidos en el pais (defaunantes, antibidti-
cos, etc.). Para mejorar en este aspecto se debe pensar
en una nutricién de precisién para evitar desbalances
nutricionales, aprovechar mejor los nutrientes del forra-
je, hacer mas eficiente y maximizar el consumo animal,
etc. atendiendo al bienestar del rumen y por supuesto
a producir més leche.
este aspecto es amplio. Se
puede abordar por tener menores pérdidas reproducti-
vas, mejorar las recrias, analizar los periodos entre par-
tos, etc. con el objetivo de ser eficiente en la cantidad
de animales que permanecen en el establecimiento.
Cada cabeza acumula GEl. Por otro lado, maximizar la
producciéon de leche con sanidad del rodeo, bienestar,
estrés, etc. Mds produccién conducird a mejorar el indi-
cador de intensidad de emisién.
la maximizacidn en el rendimiento
de materia seca (MS) ademds de mejorar la produccién,
podria influir aumentando la materia orgdnica (MO)
y por consecuencia el carbono (C) en el suelo. Es un
potencial, no siempre hay condiciones para que suceda,
exige un andlisis de la situacién. Pero podran apreciar
un ejemplo en el nimero anterior de la revista donde en
TamboDem han cambiado el contenido de MO a una
tasa del 0,07% anual (datos de 3 anos), lo que significa
un secuestro aproximado de 150 t de C/ha.afo.



la utilizacién de los purines en
los lotes ayudard a disminuir el aporte de los fertili-
zantes sintéticos. Aunque en la aplicacién de purines
también existe la volatilizacién del nitrégeno (N) en
altas cantidades, en las condiciones aconsejadas de
clima y manejo se disminuyen los GEIl con el reemplazo.
Ademds, existe otra ganancia en el aporte de MO en
suelo, que en el largo plazo aporta al item anterior.
En la siguiente tabla se presentan todas las combina-
ciones de resultados posibles cuando se gestionan las
practicas detalladas arriba. Cualquiera de éstas buscard
cambiar la produccidén de leche (aumenta, igual o baja)
y tendrd un impacto en las emisiones de GEl (aumen-
ta, igual o baja), siendo la intensidad de emisidn (IE) la
interacciéon de ambos resultados. O tal vez la practica
busque accionar sobre los GEl, lo cual tendrd también
impacto en la produccidn y la |E serd nuevamente la inte-
raccién de ambas.
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Descartamos las practicas que disminuyen la produc-
cién, normalmente no es deseable. En los casos de
mantener o bajar los GEl y mantener o bajar la produc-
cién podria el indicador de Intensidad de Emisién per-
manecer igual o mejorar (disminuir), habra que analizar
cuantitativamente las variables.

Siempre el mejor escenario seria aumentar la produc-
cién. En ocasiones trae en simultdneo el aumento de los
GElI, manteniendo o mejorando la IE, siendo esto igual-
mente buscado y con posibilidad de mejora.

Por dltimo, el beneficio general se verd al poder aumen-
tar la produccién y disminuir los GEIl al mismo tiempo,
por ejemplo mediante el reemplazo de fertilizantes por
purines, que aumenta la produccién de MS y mejora el
nivel de MO y C en suelo.

En varios paises como Irlanda, Italia, Nueva Zelanda,
Australia, Chile y en el estado de California (EE.UU.)
existen impuestos al Carbono. Los valores son muy
variables (5 a 140 USS/t CO2¢q) Y seguramente depen-
den de las politicas de cada pais. Asi mismo, existen los
bonos de Carbono que muy poco fueron implementa-
dos porgue su gestién depende exclusivamente de los
estados nacionales. Por dltimo, las etiquetas en los pro-
ductos son otra manera de valorizarlo.

Hasta el momento ninguna de las valorizaciones ha
logrado impulsar un cambio significativo en los GEI

mundiales. Podrfamos afirmar que no han tenido éxito.
Sin embargo, suelen aparecer en agendas y en el
momento menos esperado estard entre nosotros.

Para finalizar y cerrar este ciclo de articulos en la
temdtica de GEl, seria aconsejable que cada productor
comience a incluir el tema en su planificacién y a imple-
mentar las practicas que ademds de impactar en la pro-
duccién mejoren indicadores ambientales. Al momen-
to las mejores experiencias en politicas surgen desde
abajo (sociedad, productores) hacia arriba (legislado-
res, autoridades), pero para que funcione hay que estar
preparados. Si a futuro se quiere intercambiar ideas y
propuestas sobre GEl, este podrfa ser el momento de
comenzar a trabajar en ello.

*Docente en el departamento de produccién animal de
FAUBA. Técnico en CREA Sede, Unidad de I+D, Area de
Ambiente. Experto en temas ambientales en las ganaderias.
Participé en el desarrollo de la componente agropecuaria
de la Tercera Comunicacién Nacional sobre Gases

de Efecto Invernadero (2012) y sucesivas
actualizaciones (BUR, 2014 y 2016).
Actualmente desarrolla proyectos

GEl, gestién de purines en tam-

bos y feedlots.
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Evaluacion del comportamiento ingestivo
consumo y aprovechamiento del
rodeo en Pastoreo

Los datos que se presentan a continuacion forman parte de un informe realizado
por el Ing. Agr. Ignacio Poudes el 14/12/2019 en TamboDem. El objetivo fue medir
el consumo animal en Kg de materia seca por turno de pastoreo y evaluar el
comportamiento durante un turno completo.

COMPORTAMIENTO INGESTIVO

Las especies cuentan con diferentes patrones de com-
portamiento naturales. El comportamiento de alimen-
tacién incluye la ingestién de agua y alimento, y la con-
ducta de la rumia. Estas dltimas son responsables de
un gran impacto productivo, y muy sensibles a ciertos
cambios. Los factores que pueden alterar la conduc-
ta son: estrés por calor, presencia de insectos, estrés
social, interaccién con el personal y dificultad para
echarse con comodidad (Manteca, 2006).

INFORME Y RESULTADOS:

La evaluacién se llevé a cabo sobre una pastura de
alfalfa pura implantacién 2019, pastoreada con 580
vacas. El indice de temperatura y humedad (ITH) estu-

vo entre 72 y 75, es decir que los animales estuvieron
en disconfort térmico.

Para el célculo se realizaron 16 cortes y pesadas al
azar de 0,25 m2 en la parcela para obtener el stock
de pasto disponible; luego del turno de pastoreo se
realizaron nuevamente 16 cortes y pesadas al azar
para medir remante. Asimismo, se tomaron mues-
tras del stock y del remanente para medir porcenta-
je de materia seca, siendo los mismos 21% y 36%
respectivamente.

Previo y luego del pastoreo se maped la parcela de
1,35 ha con DRONE. Se evalué a lo largo del turno los
ingresos de los animales, considerando como pastoreo
cuando el 50% o mds de los animales se encontraban
activamente comiendo.

EN LA SIGUIENTE TABLA SE DETALLA UN RESUMEN DEL CONSUMO EL DIA 14/12/2020

Stock Remanente| Consumo |Aprov. Consumo
Tambo | Lote
(Kg MS/ha) | (Kg MS/ha) | (Kg MS/ha) | (%) [(Kg MS/VO/turno)
Tbo DEM| 2 3045 1098 1947 64 4.36




Al observar la tabla vemos que el stock o disponibili-
dad de pasto inicial fue de 3045 Kg MS/Ha, el remante
de 1098 Kg MS/Ha y el consumo (stock-remante) fue
de 1947 Kg MS/Ha. Alcanzar consumos de 2000 Kg
MS/Ha no es tarea sencilla, deben conjugarse carac-
teristicas de la pastura (que permitan un alto peso de
bocado) y del manejo del pastoreo.

El porcentaje de aprovechamiento fue de 64%. En tanto
que el consumo individual real fue de 4,36 Kg MS/VO,
inferior al objetivo de 6 kg. En funcién de estos resul-
tados cabe preguntarnos si realmente era un objetivo
alcanzable (6 kg de MS de pasto por vo) considerando
el turno matutino y el disconfort térmico.

Ademds de registrarse los horarios de inicio y fina-
lizacién de cada subciclo de pastoreo, se evalué el
consumo animal. Los resultados se muestran en el
siguiente gréfico:

Ciclos de pastoreo
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COMO PODEMOS OBSERVAR EL PASTOREO

SE DA EN CUATRO CICLOS:

1. En el primer ciclo los animales tuvieron un alto con-
sumo, marcado por el tamafio de bocado y la gran
disponibilidad de forraje que tenfa la parcela. Con una
duracién de 01:50 minutos, en este periodo se coseché
la mayor cantidad de pasto 2.75 Kg MS/VO/Turno, es
decir el 63%. Luego de las 09:30 hs. los animales se
agrupan, sin pastorear y en determinados momentos
se dirigen a tomar agua.

De aqui en adelante, al bajar el peso del bocado los
consumos fueron disminuyendo.

2. El segundo ciclo tiene una duracién de 00:30 minu-
tos, aqui se consumen 0.9 Kg MS/VO/Turno, esto repre-
senta el 21% del pasto.

Después de este breve pastoreo, se agrupan nueva-
mente y se dirigen a la bebida.

3. Alas 11:15 comienza el tercer turno, con una duracién
de 1.00 hsy un consumo de 0.7 Kg MS/VO/Turno, es decir,
que consumen el 16% del pasto final. Seguidamente, el
rodeo cesa de comer y los animales se echan.

4. Por dltimo, a las 13:00 las vacas recorren la pastura
dando algunos bocados finales y muchos animales se
dirigen a la bebida; este periodo tiene una escasa dura-

OFERTA DE PASTO SEGUN HORARIOS

43:00 Hs

cién de 25 minutos y el consumo que pudo medirse fue
despreciable.

Al analizar los horarios y frecuencia, de las 8 hs 15 min
que durd el turno, el 45% del tiempo los animales estu-
vieron pastoreando, y en solo el 22% consumieron el
63% del pasto.

El tiempo deberia ser suficiente para llegar al consu-
mo objetivo. Analizando el comportamiento animal, a
medida que transcurre el turno comienzan a pastorear
hacia estratos mds bajos, donde el tamafio del bocado
disminuye; con una oferta mayor, luego del primer pas-
toreo intenso, alin deberian tener forraje suficiente para
tener un buen bocado.

Previamente mencionamos que el comportamiento
ingestivo es sensible a los factores del estrés, y ade-
mas (segun diversas bibliografias) éstos son aditivos,
es decir, a mayor nimero de factores, mayor estrés.

Si tenemos en cuenta la sensibilidad del consumo al
estrés y que tan sdlo el 45% del tiempo pastorean,
resulta muy necesario revisar las medidas de mane-
jo para ser lo mds eficiente posible en la cosecha del
pasto en este breve periodo de tiempo. Esto significa:
tener buena disponibilidad de pastura (calidad y canti-
dad), brindar sombra en horas de mayor estrés calérico,
tomar medidas contra moscas y mosquitos, no hacer
cambios bruscos en los rodeos, ofrecer un buen lugar
para echarse y rumiar y por dltimo tener un buen trato.
Estas herramientas estdn a nuestro alcance y permi-
tirdn un comportamiento ingestivo que serd reflejado
positivamente en nuestra produccién.

El informe completo realizado por

el Ing.Agr. Ignacio Poudes se encuentra disponible en:
http://tambodem.com/pdf/evaluaci%C3%B3n-de-consumo-
y-aprovechamiento.pdf.

Mds informacién en: www.tambodem.com

Seguinos en nuestras redes:
instagram.com/tambodemargentina
facebook.com/tambodemargentina
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A veces es mejor mirar
el arbol que el bosque

La conocida frase dice exactamente lo
contrario, de modo que no perdamos la
perspectiva de las cosas centrandonos
solamente en una en particular. Pero
quizas en determinadas situaciones
puede convenir enfocarse solo en el
arbol, y en esta ocasion, en el tambo,
analizandolo en profundidad sin dejarse
llevar por generalidades.

Este es el caso de cuando se trata de evaluar cudl es la
situacion de la empresa tambera, con todas sus luces y
sombras. Algo muy importante pero lamentablemen-
te todavia escaso. A la hora de analizar la situacién
de una empresa en particular, pueden surgir muchas
excusas para no hacerlo. Desde las mds comunes,
como son la falta de tiempo y las urgencias diarias y
permanentes propias del tambo, hasta las mas insdli-
tas (y escuchadas), como ésta: “En general debemos
gastar mas o menos todos lo mismo, no hay tantas
variaciones. En alimentacién no debo andar muy lejos
del resto, asi que la cosa pasa por el precio, ahi esta
el nudo del asunto y la causa de todos nuestros males
como tamberos”.

Parece sonar convincente si no fuera porque parte de
una suposicién tras otra, asumiendo que probable-
mente eso sea lo que ocurre. El responsable de esa
empresa, que quizas no tiene armada una estructura
de costos o indicadores econdmicos, insiste con la idea
de que es el precio el culpable de que siga perdiendo
plata. ;Cudnta? No lo sabe. ;Un acumulado aproxima-
do quizas? Tampoco. “Mejor no saberlo”, puede ser el
otro argumento que suele exponer.

Como si todo eso bastara para hacer una suerte de
catarsis, expone todos esos supuestos, para de esa
manera, poder quedarse tranquilo ya que no hay nada
mas que pueda hacer. Viene entonces la segunda pre-
gunta: ¢Es que acaso se ha hecho algo concretamente
en esa empresa a raiz de la crisis? Y en tal caso, ;cudl
fue el efecto, cémo fueron los resultados obtenidos?
Pero tampoco hay informacidn al respecto.
Lamentablemente el argumento de que, numeros
mas, nimeros menos, todos debemos gastar mds o

menos lo mismo por litro producido, no tiene nada que
ver con la realidad. ;Por qué? Por varias razones: la
primera es por los diferentes sistemas de produccién
que conviven, desde los completamente estabulados
hasta los mds pastoriles. Pero las cosas no quedan ah.
Incluso dentro de sistemas parecidos hay gran varia-
cidn, tanto en la estructura de costos como en los indi-
ces fisicos y econdmicos. Todo eso hace que, contra lo
que se puede suponer, las variaciones entre empresas
suelen ser muy importantes, aun considerando siste-
mas parecidos; desde los principales rubros, que son
la alimentacidn y el personal hasta otros tales como la
sanidad, la inseminacién y el mantenimiento de insta-
laciones. Asi todo, es comun que los tamberos estén
muy intrigados por saber el precio que cobran otros
productores, pero poco aparece la pregunta sobre los
costos de produccién que tiene cada uno, otro com-
ponente fundamental del negocio, ademas del precio.
A esta altura, ya finalizando el ejercicio 19/20, segu-
ramente hay muchos pardmetros por evaluar, tanto
desde el punto de vista fisico como del econémi-
co, teniendo en cuenta que el contexto siempre es
cambiante, cada vez con mayor velocidad, ya sea en
cuanto a los ingresos como a los costos. Esta es una
invitacién a mirar el drbol, a no conformarse con un
bosque de generalidades y a conocer en profundidad
los nimeros particulares de la propia empresa. Y si
ademds ya se cuenta con una historia previa, compa-
rar este ejercicio con anteriores podria ser un dato adi-
cional de gran utilidad. Después me cuenta...

Por: Ing. Agr. Félix Fares
felixfares57@yahoo.com.ar




El avance en la terapia intramamaria

LINALTEN
LACTANCIA

« Asociacion antibiotica de amplio espectro -
Lincomicina (Clorhidrato) + Neomicina (Sulfato) +
Prednisolona - que suma accion contra levaduras y
enterobacterias.

» Maxima eficacia: 70% de remisién de sintomas en
24hs.

» Rapido alivio de los sintomas clinicos debido a la
dosis eficiente de la prednisolona.

« Actla contra todas las formas de resistencia del
Stph. aureus, (betalactamasa, biofim y forma L
bacteriana.)

» Rapida recuperacion de la produccion, menos leche
descartada.

« Versatilidad en tratamientos.

« Accién antifingica.

ENTERATE MAS,

SEGUINOS EN LAS REDES.
WWW.CALIER.COM.AR

La asociacion antibidtica
no es la unica solucion:

« Eldesarrollo del adyuvante Breakern que forma parte
de la formulacion del linalten lactancia, aporta accion
antifingica, previene la formacion del biofilm al mismo
tiempo que provoca la ruptura de la estructura del
mismo, permitiendo mayor biodisponibilidad
intramamaria y llegada del antibidtico ala bacteria que
presenta esta forma de resistencia.

.
MALTEM
ANCIA 24 Inyectores individuales

*# de 10 ml cada uno
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Ben Allomes y su hijo Jack.

HACER

o

Integrantes del equipo.

CAMBIO

En esta nota de Jackie Harrigan para NZ Dairy Exporter, Ben Allomes, tambero
neozelandés, explica el cambio que realizd en su sistema de ordefie, al pasar
de ordefiar cada 16 horas, a un esquema que él llama 2y 1.

En Nueva Zelanda se ha comprobado que si se ordenan
las vacas cada 16 horas, no sufre la produccién de SU
(solidos Utiles) en relacidn a las dos veces por dia habitual,
hablando de lactancias de 6.000 litros de leche Holando
en 290 dfas con vacas de 470 kgs de peso vivo. Un ejem-
plo de ese sistema podria ser ordefiar un dia a las 5.00 y
alas 21.00, al dia siguiente a las 13.00 y al siguiente a las
5.00 nuevamente. Pero ese esquema ya probado tiene el
problema de los horarios cambiantes que lo hacen com-
plicado cuando no es una familia duefa o socia tambera
la que ordena. (N. del T.)

“No puedo imaginar volver al anterior”, responde Ben
Allomes cuando le preguntan cdmo funciona su nuevo
sistema de ordefie, luego de haberse cambiado del de
cada 16 horas al momento de la paricién en la tempo-
rada 2019/20.

Ben llama a su sistema 2 y 1 porque
ordeia dos veces un dia y una sola
vez el dia siguiente.

Ahora, cuando ha pasado mas de la mitad de la tempo-
rada, él sostiene que la decisién valié la pena. Estima una
pérdida en el resultado de leche del 2.5% al finalizar la
temporada, o sea 10 kg de sdlidos Utiles (proteina + GB/
vaca), pero sostiene que, aun asi, cada una de las vacas
producird mds de 400kg/MS y que las ventajas de repro-
duccidn, un mejor resultado en cuanto a la condicidn cor-
poral, menos problemas de salud animal, menos gastos
en reparaciones y mantenimiento y un personal mas con-
tento, entre otros beneficios, convierte al cambio en algo
altamente positivo.

Ben y su mujer Nicky actualmente ordenan 11 veces cada
semana y estdn pensando en suspender el ordefie de la

tarde de un miércoles o domingo. “Pienso que si se puede
suspender el ordefie los domingos a la tarde podemos
tener una semana constante, eso es a lo que apunto, y
tendremos una rutina establecida”.

HACER QUE LOS NUMEROS CIERREN
“Necesitdbamos traducir la cantidad tradicional de vacas/
ha (metros cuadrados/vaca) en un intervalo de pastoreo
mds largo. Terminamos ofreciendo 33% mds de superfi-
cie el dfa de un ordefie y lo de siempre en el dia de dos.”
El tambo ya tenfa parcelas bien divididas para adaptarse
al nuevo sistema, con algunas mds pequefias en los bajos
cerca del tambo, lo cual era perfecto para los intervalos
de alimentacién mas cortos y el hecho de que las vacas
caminen menos hacia la parte de atrds del campo hace
ahorrar tiempo y energia. Al pasar mas tiempo en las par-
celas, le ha resultado mads facil que dejen los remanen-
tes adecuados, con mejores resultado para la calidad del
préximo pastoreo.

Ben estd muy feliz con cédmo las vacas han produci-
do leche. “El volumen bajé pero los sdlidos subieron.
Llegamos hasta 2.1kg/MS/dia en el pico de la temporada
y se estabilizaron en 2.0kg/MS por un largo tiempo”.

HORAS DE ORDENE

AM
5.45
10:00

5.45
10:00
5.45
10:00
5.45

Lunes
Martes

Miércoles
Jueves

Viernes
Sébado
Domingo




ASPECTOS POSITIVOS

® Mejor calidad de pasturas, mds sélidos y menos

suplementos.

e Aumento de grado de condicién corporal, menor
costo de sanidad animal y mejor celo.

® Menos residuales.

® Menor mantenimiento de los caminos.

® Grupo de trabajo mas feliz y menos cansado.

El cambio mds importante que pudo notar fue una menor
la pérdida de peso de las vacas en la etapa del pico de lac-
tancia, en la que no logran comer suficiente pasto como
para mantener el peso.

Un 99% en el porcentaje de celo diario detectado a lo
largo de 6 semanas les permitié hacer un progreso de 2
afnos en 1. “Tuvimos subas durante los 3 afos anteriores,
de 80% a 90% pero en un afo saltamos a 99% en el por-
centaje de celo detectado en 6 semanas”.

La balanza mostrd que las vacas adquirian peso mas rapi-
do de lo normal y que estaban ciclando dentro de los pri-
meros 28 dias luego de paridas, en relacién a lo habitual
de 42 dias, en un sistema basicamente de pasto con sélo
algo de expeller de palma las primeras 4 semanas de lac-
tancia, y cudndo es requerido.

Mientras que el costo de la inseminacidn artificial sube al
aparear mds vacas mas temprano, los costos de los toros
bajan. En la semana 8 de apareamiento hay solamente 2
toros con las vacas ya que muchas vacas han sido inse-
minadas.

El costo de sanidad animal también ha bajado, con menos
gastos en remedios para mastitis y mds resultado neto en
por la produccién de leche.

ASPECTOS NEGATIVOS

® Algunos danos de ubre durante el pico.

® M3s ubres descolgadas en vacas propensas a ello.

¢ L ogistica de retiro de leche.

e Dificultad para lograr el tamafio correcto de las
parcelas.

e Coordinacién para la reproduccién artificial.

TIEMPO FELIZ

Ben y Nicky Allomes han consensuado con las 8 inte-
grantes del personal de su campo de Woodville, que es
totalmente femenino, en un sistema de trabajo de tiempo
parcial y completo con una tarifa por hora. Los tiempos se
registran en un aparato digital que distingue entre distin-
tos roles en la sala de ordefio y en el campo. Pueden hacer
horas extras si asf lo desean y se pone mucho énfasis en
capacitacién y aumento de habilidades. “Este sistema ha
colaborado con el bienestar del equipo”.

Mientras que las horas reales de ordefe son las mismas
en una semana, ya que el ordefie lleva mds tiempo en un
dia de ordefie simple, se ahorra tiempo al no tener que
hacer caminar a las vacas una hora antes y después de
cada ordefie y hay menos apartes.

“Esto ha convertido el costo laboral en un costo fijo mas
que en uno variable, estimo que nuestro costo laboral
caera en un 15% aproximadamente”.

Traduccién: Ing. Agr. Luis Peluffo

Fuente: Por Jackie Harrigan. NZ Dairy Exporter
Enero 2020, pp. 62-63-64-65

Acceda a la nota completa en caprolecoba.com

LA FERTILIDAD NO ES LA UNICA DIFERENCIA

e Contamos con un equipo técnico altamente capacitado e Disponemos de la mayor oferta genética
¢ Ofrecemos nuestro programa de Monitoreo del Progreso Genético Real para la correcta seleccion de los toros
¢ Somos la empresa lider en importaciones y ventas desde hace mas de tres décadas

Estamos a su disposicion para acompaiarlo con toda nuestra experlenua

Tel (011) 4962 8442 | inseminacion@juan-debernardi.com.ar | @) Juan Debernardi SRL-Division Leche
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En a cuenca oeste de Bs. As. entramos al invierno con
el perfil de los suelos bien cargados de humedad abajo,
y entre ajustados y escasos en la capa superficial de
los mismos.

En general han sido muy escasas las lluvias de junio
y tanto los informes climaticos, como los productores,
coinciden en que 15-20 mm le harian muy bien a la
cuenca, lo cual no estd descartado que suceda en julio.
Hacia JUN-JUL-AGO el SMN mantiene para nuestra
region un prondstico extendido de lluvias inferiores a
las normales, y temperaturas normales a superiores a
las normales para la época. Que en criollo es: un invier-
no benigno.

La produccién nacional de leche marca al mes de mayo
claros incrementos respecto del ano previo. Ese mes
entregé +11% de leche y un acumulado Ene-May
+9%. Para adelante se espera que su curva continlde
por encima de la de 2019, aunque achicando las dife-
rencias.

En la cuenca oeste los recibos importantes estan ingre-
sando en junio alrededor de 10% mds de leche que en
2019. El porcentaje de sdlidos Utiles es similar al del
ano pasado y como es habitual, exhibe muy buenos
valores.

En la cuenca oeste de Bs. As., para una leche libre de
Brucelosis y Tuberculosis, con 3.80% grasa y 3.50%
proteina, 25.000 UFC, 300.000 CCS, y remitida a 4.0
°C. Se trata de una estimacién genérica y -como tal-
sélo orientativa, referida a algunas de las principales
empresas que operan en la Regidn. Se toma “anillo

%AGUA UTIL EN LA CAPA ARABLE
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2” de Planta Gral. Rodriguez de La Serenisima. La 1°
fila, se refiere a un tambo de 1500 litros / dfa, la 2°
corresponde a un tambo de 4500 litros / dia, y la 3°
hace referencia a un tambo de 10000 litros / dia. Los
precios se expresan en $/Litro, $/KSU (Kg de sélidos
Gtiles), y S/KPT (Kg de protefnas totales).

LA SERENISIMA

$/Litro $/KGB $/KPT
17,300 236,99 494,29
17,800 243,84 508,57
18,300 250,68 522,86

NESTLE

$/Litro $/KGB $/KPT
17,200 235,62 491,43
17,500 239,73 500,00
17,800 243,84 508,57

SAN COR
Compra Directa
S$/Litro $/KGB S/KPT
17,850 244,52 510,00
18,000 246,58 514,29
18,150 248,63 518,57

QUESERIA PYME

$/Litro $/KGB $/KPT
17,000 232,88 485,71
17,500 239,73 500,00
18,000 246,58 514,29

SAPUTO

$/Litro $/KGB $/KPT
17,500 239,73 500,00
17,800 243,84 508,57
18,200 249,32 249,32




En la cuenca oeste los precios de la leche en mayo se
mantuvieron estables expresados en $/litro y mostra-
ron otra pequefa baja en $/KSU. De esta manera se
ubicaron (promedio) en $17,85/litro y en $245,00/
KSU. Expresados en ddlares los valores llegaron a

CUENCA OESTE BSAS TAMBO LITROS / DIA

Precio vs mes anterior 1500 4500 10000

$/litro  Abril 20 17,3700 17,7600 18,1500
Mayo 20 17,3700 17,7200 18,0900
Diferencia % +0,00% -0,23% -0,33%

$/KSU Abril 20 241,25 246,67 252,08
Mayo 20 237,95 242,74 24781
Diferencia % -1,37% -1,59% -1,70%

uSs 0,26/litro, y uSs 3,60/KSU. ($68,22/uSs Mérgenes
Agropecuarios). Y en la comparacién interanual las
diferencias se achicaron nuevamente y quedaron en
+23,8% en $/litro y en +23,0% $/KSU.

CUENCA OESTE BS AS TAMBO LITROS / DIA

Precio vs mismo mes afo

anterior (sin deflacionar) 1500 4500 10000

$/litro  Mayo 19 13,8400 14,3200 14,7800
Mayo 20 17,3700 17,7200 18,0900
Diferencia % +25,51% +23,74% +22,40%

$/KSU Mayo 19 190,90 197,52 203,86
Mayo 20 237,95 242,74 247,81
Diferencia % +24,65% +22,90% +21,56%

El precio se sigue atrasando frente al ddlar y la infla-
cidn, los nimeros del tambo se aprietan y preocupa
qué pasard en el 2do semestre cuando haya que deci-
dir la inversién que se pueda o no hacer para el 2021.
Es bueno que las industrias confirmaran que van a
mantener el precio en junio, e incluso “todo el tiempo

GDT: Leche en Polvo Entera

3.400

que se pueda”, en algunos casos.

El consumo interno se mantiene con esfuerzo, pero
puede caer, y es el mercado externo el que quizd
pueda ayudar, si se confirman los dltimos precios/ten-
dencias de futuros que se publicaron.
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Dentro de la complicada situacién que vivimos en el pais y en el sector, tenemos en junio tres cuestiones
positivas para el mismo, que nos parece bueno destacar y registrar:

Se ha designado a Arturo J. Videla como nuevo
Director Nacional de Lecheria. Una persona que ya
ejercié el cargo antes, que conoce el sector, y con
el que esperamos poder empezar pronto un didlogo
serio, responsable y fructifero, como el que la cade-
na necesita tener con el gobierno. Y el Lic. Javier
Rodriguez, Ministro de Desarrollo Agrario de Bs.
As., ha convocado a la Mesa Provincial de Politica
Lechera, abriendo las reuniones de este espacio, en
su 20° Aniv de funcionamiento ininterrumpido.

Un consumo debilitado por la pandemia vy la dificul-
tad para prever su comportamiento en el 2do semes-
tre, han movilizado un didlogo mas maduro entre
produccién e industria, para ver si es posible o no
hacer algo coordinadamente. Es dificil que esta vez
podamos hacerlo, pero ya hemos ganado intentadn-
dolo, hablando claro y comprendiendo la necesidad
de articular mejor las necesidades de las empresas
y del conjunto.

de Gallinger Marcelo y Cristian S.H.

Contacto: 02396- 15581142/ 15444273
E-mail: gallingermarcelo@gmail.com
Guido Spano 960 - Pehuajo - CP 6450

Servicio Tecnico Integral para Salas de Ordefio y Equipos de Frio
Representantes oficial Rodeg Ordefiadora y 2M quimica (articulos de limpieza)




PRESIDENTE — Matfas Peluffo
VICEPRESIDENTE - Sergio Tomaselli
SECRETARIO Lucas Alassio
GERENTE ——— Daniel Villulla
SECRETARIA ADM:.— Natalia Artigues

EMPRESAS LACTEAS
QUE OPERAN EN LA REGION

LACTEOS VIDAL
Localidad: Moctezuma
02395 - 453092 - Jorge Collado

LA SIBILA S.A.
Localidad: Rosario - Nogoya
0341 - 156563236 - Pablo De Maio

NESTLE
03462-15-663140
Guillermo Barbey

MASTELLONE HNOS.S.A.
Localidad: 9 de Julio

02317-426760 - Edgardo Vocabelli
Localidad: T. Lauquen

02392 - 422211 - Roberto Capovilla

SANCOR
Localidad: Charlone
03584-15497304 - Gabriel Cattaneo

QUIROLAC
Localidad: Quiroga
0217 - 491215 - Eduardo Macaroni

ILBA
Localidad: T. Lauquen
011 -62016474 - Osvaldo Paolucci

ARDESIA
Localidad: T. Lauquen
02392 - 15519257 - Luis Krause

SAN GOTARDO
Localidad: T. Lauquen
02392 - 423083 - Jorge Garcia

LACTEOS "EL PRADO"
Localidad: 9 de Julio - Bs.As.
02317 - 15403141 - Facundo Botta

LACTEOS AURORA SRL

Localidad: 9 de Julio - Bs. As.

02317 - 15457547 - Martin Cappelletti
LACT. BARRAZA S.A.

Localidad: Juan Bautista Alberdi
02364-15-528098 - Horacio Castillon

Localidad: Trenque Lauquen
02392-15-460860 - Eduardo Folco

LACTEOS LA BLANQUEADA
Localidad: 9 de Julio
02317-432801 - Eliana Gonzalez

L3N S.A - ADECOAGRO
Localidad: Chivilcoy-Morteros

03462-333401- Alejandro Torres

DANONE ARGENTINA
Moreno 877 CABA

Planta de clasificacién: Ranchos, BA
011-1549160260 - Federico Zani
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mtpeluffo@gmail.com
tomasellisergio@hotmail.com

lucasalassio@kiwicriollo.com.ar

dhmr@infovia.com.ar
cuencaoeste@gmail.com

DELEGADOS

Bolivar

Francisco Tamborenea
pachytamborenea@hotmail.com
Carlos Casares

Juan Argentino Campbell
jock@intercasares.com.ar
Carlos Tejedor

Carlos Gondra
marisagondra@gmail.com
Coronel Pringles

Oscar Peton
lasinas4@hotmail.com
Coronel Sudrez

Alberto Ferndndez
la_deseada@hotmail.com

E. V. Bunge

Carlos Rogora
ro.gora@hotmail.com
Florentino Ameghino
Antonio Hope
ladesa@ameghinonett.com.ar
Alberto Miranda
albertomiranda@arnet.com.ar
General Villegas

Sergio Tomaselli
tomasellisergio@hotmail.com
Lucas Sierra
lucasgsierra@hotmail.com
Gral. Pinto

Maria Elena Courrégues
marybas19@hotmail.com
Granada

Marisa Cabodevilla
mcabodevi@hotmail.com
Guamini

Jose Di Nucci
fpaunero@gmail.com
Leandro N. Alem - Vedia
Oscar Cicolini
oscarcicolini@hotmail.com
Lincoln

Gustavo Walberg
gustavowalberg@gmail.com

Cdmara de productores de
Leche Cuenca Oeste Bs. As.
Irigoyen 350 (6450) Pehuajé
Pcia. Buenos. Aires

Tel: 02396-409630
Horario: Lunes a viernes de 8 a 12 hs.
E mail: cuencaoeste@gmail.com
www.caprolecoba.com.ar

Nueve de Julio

Francisco Verges
vpancho@yahoo.com
Administrador grupo whatsapp
"Cuenca Oeste 9 de Julio".

Cel: 02345- 15561360
Guillermina Mas
masguillermina@gmail.com
Pehuajé

Martin Fourcade
maf@manuelita.com.ar
Administrador grupo whatsapp
"Tamberos Pehuajd"
02396-613182

Pellegrini

Ubaldo Dulevich Uzal
ubadulevich@yahoo.com.ar
Rivadavia

Jorge E. Polo
jorgeepolo@jsnet.com.ar
Saavedra

Silvio Etcheverry
sanvictor272000@yahoo.com.ar
Salliquelé

Radl Campoddnico
raulcampodonico@dmlconex.com.ar
Tornquist

Miguel Hilding Ohlsson
sidumor@gmail.com

Trenque Lauquen

Dante Calvo
calvodante@speedy.com.ar
Matias Peluffo
mtpeluffo@yahoo.com.ar
Administrador grupo whatsapp
"Tamberos Trenque Cuenca O"
Cel: 02395-15403046

Lucas Alassio
lucasalassio@kiwicriollo.com.ar
Villarino

Bernardo Ramirez
eloyramirez@hotmail.com

VISITE: WWW.CAPROLECOBA.COM.AR

También estamos en o Y eno
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TU PRODUCCION

LIC Latin America SA "
Of: 02323-424535
Cel: 02323 15 643161 Gensur

Ei©@/GensurArgentina Y



NUTRICION ANIMAL

Nutral

mIX

Distribuidor

®
-fQ vetifarma
expertos en nutricién y sanidad animal

NUTRALMIX.COM.AR
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